
「業績アップ」までのストーリーと
具体策を一枚の紙で表現できる！

当セミナーでは、受講者の方に『戦略マップ』を作成して頂きながら、やりたい

ことを実現するためのスト ーリー（戦略）の描き方、考え方をお知らせします。

変化のスピードが年々早くなるなか、ストーリー（戦略）があれば「これからど

んな業務に力をいれていけばよいか」 「そのためにどんな準備や取り組みをしたら

よいか」などを普段から自社で考え、変化に対応しやすくなります。セミナー終

了後は自社の経営戦略を完成させることができますので、ぜひご参加ください。

会場=○○商工会・商工会議所
研修室

定員=30名
受講料=無料

講師=伊藤慎悟氏
コンサルティング・シスト  代表
中小企業診断士

日時= 00月00日0年令和
18:00～21:00

木

※ご記入頂いた個人情報は本セミナーの運営のみに使用いたします。

フリガナ

 主催：○○○○○○○○○○○○○○　お問合せ TEL 0000-00-0000

FAXの場合は本用紙をそのままお送りください。□  ○/○○（○）「戦略マップ作成セミナー」に申し込みます。

ご参加者名 １. ２.

〇/〇〇 （〇）の個別相談会希望の有無 有　・　無 （いずれかに◯印をご記入ください。）

TEL
事業所名

FAX

お申し込みはFAXの他、
電話でもお受けします

申し込み・問合せはお気軽にお電話ください TEL 0000-00-0000
FAX 0000-00-0000○○商工会・商工会議所

戦略マップ
　 作成セミナー

人と企業の戦略アドバイザー。観光バス会社で添乗員や営業
の仕事を5年間経験した後、各務原商工会議所に転職し、地域
中小企業の支援業務に16年間従事。2008 年、経営コンサル
タントとして独立開業。地元岐阜県、愛知県を中心に全国で
年間約180 回のセミナーや研修の講師を務める他、起業家、
経営者、後継者の相談も年間約 300件行っている。

戦略マップ作成イメージ

□ 経営理念やビジョンを持つことの必要性に気づく
□ 会計目標と経営戦略のつながりが理解できる
□ 自社がお客様にどんな価値を提供しているかが分かる
□ これからどんな業務に力を入れていき、
　  そのためにどんな取組みが必要なのかが分かる

□ やりたいことを見える化し周りの人に分かりやすく説明できる
□ 社内で共有し社長のように考える社員を育てることができる

戦略マップとは

戦略マップとは、組織を「目標」「会計」「お客様」「業務」「学
習」の5つの視点で分け、それぞれのつながりを1枚の紙に
図式化したもの。戦略マップを作成することで、次の効果が
期待できます。

〇/〇〇 （〇）に個別相談会を実施します。
参加ご希望の方は申込書でお知らせください。
後程スケジュール調整の連絡をいたします。
（お一人様最大120分）（先着順）

動 画セミナーにも対応可能
です

（○○市○○○町○○-○○）


